


Проблемные направления

● Договоры оказания услуг: не для вас. Переход на новую правовую базу;

● Выполнение работ - терроризм потребителя

● Купля-продажа и поставка товара - никто не договаривается о ГЛАВНОМ

● Авторское право для Digital среды - цифровой собственности нет почти 
ни у кого. Правила оформления собственности.

● Надежда на Суды: Не ходите в суд. В 80% случаях это экономически 
● нецелесообразно.



Как обстоят дела



Предприниматели



   Документы        



Услуги



Рабство



Договоры выполнения работ, оказания услуг вам не 
подходят. Причины:

1. 80-85% случаях заказчик может ЗАКОННО не 
платить

2. Судиться экономически нецелесообразно
3. Взыскаскать сложно и дорого
4. Заказчик может трепать вам нервы сколь 
угодно долго.



Ключевой критерий:
РЕЗУЛЬТАТ



Результат 
для 
заказчика
 и 
результат 
для вас - 
это два 
разных 
результата



Изменить правовую основу 
отношений 



“Заказчик” - “Подрядчик” - ПЛОХО

“Агент” - “Принципал”- 
ХОРОШО



ЭТО СЛОЖНО.
ПРИ ПРОДУКТИВНОМ ВНЕДРЕНИИ:
- ФАКТИЧЕСКАЯ НЕВОЗМОЖНОСТЬ 

ВЗЫСКАНИЯ
- ФАКТИЧЕСКАЯ НЕВОЗМОЖНОСТЬ 

ВЫСТАВЛЕНИЯ ПРЕТЕНЗИЙ
- ХОРОШО ДЛЯ НАЛОГОВОЙ

- + 100500 БОНУСОВ



Поставка товара - никто не 
договаривается о         

ГЛАВНОМ



1 Претензионный порядок

2 Качество и сертификация товара





● Авторское право для Digital среды - цифровой собственности нет почти ни у     
кого. Правила оформления собственности.



Судебное решение на 15 000 000
вот за это фото



ДВА ГЛАВНЫХ АСПЕКТА
ДЛЯ ОФОРМЛЕНИЯ:

ДОГОВОР АВТОРСКОГО ПОДРЯДА

НЕТ ОГРАНИЧЕНИЯ СРОКА И 
ТЕРРИТОРИИ

ЕСТЬ ПЕРЕПИСКА, ЗАДАНИЕ, 
ПРОМЕЖУТОЧНЫЕ РЕЗУЛЬТАТЫ

ЕСТЬ ПЕРЕДАЧА ПРАВА ИСПОЛЬЗОВАНИЯ

ДЛЯ ЗАЩИТЫ:

ДОГОВОР АВТОРСКОГО ПОДРЯДА

ПЕРЕДАЧА ПРАВА

ЧЕРНОВИКИ

ОПЛАТА ТРУДА



ШАНТАЖ И ТЕРРОРИЗМ 
ПОТРЕБИТЕЛЯ



ОН СТРАШНЫЙ



ЕСТЬ МНОГО СЦЕНАРИЕВ
ОБЫЧНО:

ПОДЛОГ

ВВЕДЕНИЕ В ЗАБЛУЖДЕНИЕ

НЕВЫДАЧА ДОКУМЕНТОВ

НЕВОЗМОЖНОСТЬ НЕСТИ 
ЗАФИКСИРОВАННУЮ 
ОТВЕТСТВЕННОСТЬ

КЛИЕНТ БУДЕТ В СУДЕ

СЦЕНАРИЙ БЕЗ НЕРВОВ:

ЗАРАНЕЕ ПРОПИСАТЬ 
CUSTOMER JOURNEY

ПОДГОТОВИТЬ ПОШАГОВОЙ 
ПЛАН ДЕЙСТВИЙ

ПОД КАЖДЫЙ ШАГ НАПИСАТЬ 
БУМАГУ

КЛИЕНТ БУДЕТ 
ДОВОЛЕН 





ОТНОШЕНИЯ
КЛИЕНТ - ЮРИСТ



ДЛЯ НИХ, И ТАКИХ КАК ОНИ 



ОТНОШЕНИЯ:
ДОВЕРИТЕЛЬ - ПОВЕРЕННЫЙ



ДЛЯ ТАКИХ, КАК ОН



РЕЗУЛЯТИВНАЯ ЧАСТЬ:
● ЧИСТОТА ДОГОВОРА В ОБЕ СТОРОНЫ - КОНКУРЕНТНОЕ ПРЕИМУЩЕСТВО

● БЕЗОПАСНОСТЬ ОБЕСПЕЧИВАЕТСЯ ДО ТОГО КАК НА 90%

● ДОГОВОРЫ ИЗ ИНТЕРНЕТА И ОТ БЕГУНКА - ЭТО ПОРТЯНКА, ВВОДЯЩАЯ ВАС В 

ЗАБЛУЖДЕНИЕ, ДАЮЩАЯ ЛОЖНУЮ УВЕРЕННОСТЬ

● РЕШИТЬ ДАННЫЙ ВОПРОС ЗА МЕСЯЦ, ДВА, ТРИ - НЕЛЬЗЯ

● НУЖНО УДЕЛИТЬ ВНИМАНИЕ ВОПРОСУ ЮРИДИЧЕСКОЙ ЧИСТОТЫ ДЕЯТЕЛЬНОСТИ



ВАШЕ СЕРДЦЕ БУДЕТ 

БИТЬСЯ РОВНО


